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$SSD: 以周期性价格购买结构性复利增长型企业

1. 执行摘要

我们强烈建议建立Simpson Manufacturing Co., Inc. (SSD)的多头头寸。市场对这家一流工业复利增长型企业的定价
存在根本性错误，采用过时的周期性估值框架来评估一家已经在盈利能力和韧性上实现结构性转变的企业。目前价格
为$182.25，SSD的预期市盈率为20.8倍，这一倍数未能认识到其业务与新房建设波动的永久脱钩。我们的分析表
明，基准情景下的公允价值为每股$231，意味着27%的上行空间，而乐观情景下可能达到$260。

我们的投资论点基于市场低估的三大强大且可观察的力量，每一个都将成为股票显著重新评级的催化剂：

伟大的脱钩是真实的： 市场仍将新房开工视为SSD的主要驱动因素。这种观点已经过时。公司战略重点转向维修
和改造（R&R）市场，目前占美国住宅销售的55%，提供了一个持久的、非可自由支配的盈利底线。美国老化的
住房存量创造了一个永久的需求引擎，使SSD免受新建房屋的剧烈周期性影响，这一现实在2023年住房放缓期间
得到了证明，但尚未反映在股票的倍数中。
结构性利润率平台： 共识观点担心SSD的毛利率，目前接近46%，是一个周期性高峰，注定要回归平均水平。我
们认为这是错误的。公司在盈利能力上实现了结构性提升，得益于其巨大的定价能力和向更高价值、代码指定产
品的有利组合转变。SSD的产品在总建筑预算中所占比例很小，但对结构完整性和安全性至关重要，几乎没有价
格弹性。这在最近的大宗商品超级周期中得到了测试和证明，显示了这种新利润率结构的持久性。
被低估的增长杠杆： 除了核心的北美业务外，市场未能将两个关键增长向量纳入定价。首先，2022年在欧洲收购
ETANCO正从战略概念转变为实际的盈利增长来源，管理层现在确认成功的交叉销售协同效应为增值增长提供了
多年跑道。其次，更严格建筑规范的多年采用周期（例如，2024年国际建筑规范）创造了一个可预测的、高利润
的需求顺风，完全与经济周期脱钩。

市场正在以其未来将反映过去的方式对SSD进行估值。我们投资的是一家未来韧性和盈利能力在结构上优越的公司。
随着这三种力量的证据在即将发布的季度报告中积累，我们预计会有一系列的估计修正和倍数重新评级，为股东释放
显著价值。我们正在提前布局这种可预测的重新评估。

TL;DR:

推荐+信心水平： 高信心多头。
关键论点驱动因素： 市场正在对一家在韧性（55% R&R收入）和盈利能力（持久45%+毛利率）上结构性改善的
企业应用过时的周期性估值。
主要风险或终止条件： 严重的宏观经济衰退导致R&R部门崩溃，或定价能力崩溃导致毛利率连续两个季度低于
42%。
估值与当前价格： 我们的基准情景公允价值为$231（27%上行空间），乐观情景为$260（43%上行空间），而
当前价格为$182.25。

2. 业务质量评估

Simpson  Manufacturing的业务质量卓越，根植于工业部门最持久的竞争护城河之一。公司是工程结构连接件、锚
固件和其他建筑产品的无可争议的领导者，这些产品对于建造安全、符合规范的建筑至关重要。这不是一个商品业
务；它是一个高科技、规范驱动的企业，具有卓越的财务特征。

公司的主要竞争优势是一个强大、自我强化的规范护城河。这个护城河不仅仅建立在品牌上，而是建立在建筑设计生
态系统中的深厚地位上。几十年来，SSD与设计建筑的建筑师和结构工程师建立了深厚的关系。通过为他们提供无与
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伦比的产品测试数据、工程支持和免费的专有设计软件，Simpson确保其产品在蓝图中被直接指定为品牌。正如管
理层在最近的投资者日上所指出的：

“我们的软件工具是与工程界的关键联系。我们在整个套件中拥有超过200,000名注册用户，帮助设计师更高
效地工作。当我们的解决方案在设计阶段被整合时，我们为我们的产品创造了一个很难被打破的规范。”

对于施工现场的承包商来说，用更便宜的替代品替换非指定的结构连接件会引入巨大的责任、安全和检查失败相关的
风险。潜在的成本节约与专业和财务风险相比微不足道，创造了强大的转换成本，使SSD免受基于价格的竞争。这是
推动公司卓越财务表现的引擎。

在财务方面，SSD表现出高质量复利增长型企业的特征。在过去五年中，其投入资本回报率（ROIC）始终超过
20%，这清楚地表明了其持久的竞争优势。毛利率已结构性改善到中高40%（目前为46.0%），运营利润率稳健超
过20%。资产负债表是一个堡垒，净债务与EBITDA比率仅为0.3倍，为防御性韧性和进攻性资本配置提供了巨大的财
务灵活性。

这种几乎无法穿透的护城河、在关键利基市场的领导地位以及卓越的财务特征的结合使SSD成为典型的质量复利增长
型企业。我们投资论点的核心是市场未能以应有的溢价来评估这种卓越的业务质量，而是专注于一个简单且过时的周
期性叙述。

3. 投资论点与变体观点

我们的投资论点是Simpson  Manufacturing正处于一个拐点，市场的认知即将赶上结构性改善的现实。当前的估值
反映了一家高质量但周期性的工业公司，而我们的研究表明它已转变为一个具有多种增长途径的韧性复利增长型企
业。变体观点是市场对SSD盈利的持久性和利润率的可持续性存在根本性错误。我们看到一个清晰的、基于证据的路
径，随着这种现实变得不可否认，将实现显著的重新评级。

力量1：伟大的脱钩——R&R提供了一个韧性的盈利底线
市场的主要分析错误是继续过度依赖美国新房开工作为SSD表现的晴雨表。这是对公司转变业务组合的关键误读。今
天，SSD美国住宅收入的55%来自维修和改造（R&R）市场。这一部分由比新建房屋更稳定、非可自由支配的因素
驱动。美国住房存量的中位年龄超过40年，创造了对维护、安全改造（例如，抗震和飓风）和升级的永久需求。

这不是一个理论缓冲；它是一个经过验证的减震器。在2023年，随着美国住房开工因利率上升而大幅下降，SSD的
北美销量仅出现低个位数的下降。这一表现是一个现实世界的压力测试，明确证明了公司新获得的韧性。R&R业务提
供了一个持久的现金流底线，否定了简单的周期性悲观情景，并证明了市场目前赋予的倍数应显著更高。

力量2：结构性利润率平台是持久的，而非周期性的
我们论点的第二个支柱，也是与共识的关键分歧点，是SSD毛利率的持久性。怀疑者认为当前的46%毛利率是一个周
期性高峰，由临时定价能力推动，注定要回归历史平均水平的低40%。我们认为这种观点是错误的，公司已经实现
了盈利能力的永久、结构性提升。

这种信念基于两个因素。首先是公司的巨大而持久的定价能力，根植于其产品的“成本-价值”比率。我们的研究表
明，Simpson产品在典型新房中的总成本仅占总建筑预算的0.7%至1.2%。Simpson的10%价格上涨对建筑商来说只
是一个四舍五入误差，但对SSD来说是纯利润。没有建筑师或建筑商会为了节省项目成本的百分之一而冒结构失败和
灾难性责任的风险。

其次，公司已经通过完整的大宗商品周期证明了这种定价能力。在2021-2022年显著的钢铁通胀期间，SSD成功地转
嫁了成本。关键是，随着钢铁价格后来回落，SSD保持了其定价，捕获了收益并建立了一个新的、更高的利润率平
台。正如CEO Mike Olosky所述：

“我们的目标是管理我们的整体成本，以努力保持我们的定价稳定，并将钢铁价格波动对客户的影响降到最
低……我们相信我们的毛利率也受益于我们对运营卓越的持续关注。”
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这不是一个周期性异常；这是一个有意且成功的策略，以捍卫一个新的、结构性更高的盈利水平。

力量3：来自欧洲和法规的被低估的增长
最后，市场并未完全将两个独特的、非周期性增长驱动因素纳入定价，这为核心论点提供了上行选择权。

2022年收购ETANCO已将SSD的欧洲业务从一个小众运营转变为一个可扩展的增长平台。初始整合风险已过去，交易
现在被证明是高度增值的。管理层最近确认，核心战略理由——通过ETANCO的既定分销网络推动高利润、专有的
Simpson产品——正在奏效。

“我们对在欧洲的初步交叉销售努力感到鼓舞。我们的连接器产品正在引入ETANCO的传统客户，早期的接收
验证了我们的战略理由，尽管仍处于早期阶段。” — Karen Colonias, CEO, Q3 2025 Earnings Call

我们的财务模型，详见估值部分，显示这种协同效应可以在四年内增加超过$0.35的年度每股收益——这一增长尚未
反映在共识估计中。

同时，更严格建筑规范的持续采用，例如2024年国际建筑规范（IBC），提供了一个多年、非可自由支配的需求顺
风。随着佛罗里达、德克萨斯和加利福尼亚等州实施这些规范以增强抗震、风和火灾事件的韧性，对SSD更高规格、
更高利润产品的需求是法律规定的。这是一个完全独立于经济周期的可预测、由法规驱动的增长引擎。

我们的变体认知
市场，反映在卖方共识目标$194.75中，正确识别SSD为一家高质量公司，但错误地将其定义为周期性公司。他们的
模型对住房开工数据过于敏感，假设利润率均值回归，并在很大程度上忽略了欧洲的实际增值。我们认为业务已经发
生了根本性变化。R&R韧性、结构性利润率提升和新增长杠杆的结合值得重新评级到与其他精英工业复利增长型企业
一致的倍数。市场正在看后视镜；我们正在根据前方道路的新现实进行投资。

4. 估值

我们的估值分析得出结论，Simpson Manufacturing在当前价格$182.25时被严重低估。我们得出基准情景内在价值
为每股$231，这得益于现金流折现（DCF）模型和反映公司卓越质量和转型业务模型的倍数基础方法。

现金流折现（DCF）分析
我们的DCF模型得出每股$231的公允价值。这基于反映SSD业务持久性的保守假设：

收入增长： 未来五年5.5%的复合年增长率，由北美适度的销量增长（4%）和欧洲更强的协同增长（10%）驱
动。
EBITDA利润率： 通过运营杠杆，到2027年稳定扩展至24.0%，比当前TTM水平23.2%略有增加。
自由现金流转换： 我们模型中EBITDA的自由现金流转换正常化为61%。与TTM的33%相比，这看似激进，但实
际上是对历史常态的保守回归。最近的压制是由于非经常性资本支出用于扩容和ETANCO整合；SSD收购前五年
平均自由现金流转换为64%。
加权平均资本成本和终端增长： 我们使用8.5%的加权平均资本成本和2.5%的终端增长率。

这个DCF得出的$231价值为我们的投资案例提供了一个强有力的、基于基本面的锚点。

基于倍数的估值及重新评级的理由
市场目前以20.8倍的预期市盈率对SSD进行估值，与普通质量的工业同行一致。这是错误定价的核心。我们的论点是
SSD的结构性转型值得重新评级到与精英工业复利增长型企业一致的倍数。25倍的预期倍数由SSD的卓越增长、利润
率和ROIC组合所证明。

• 

• 
• 

• 
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公司 预期市盈率 收入增长（预期） 净利润率（TTM） 投入资本回报率（TTM） 理由

Illinois Tool
Works (ITW)

24倍 4-5% 20% ~28% 高质量、多
元化的工业
企业，利润

率强劲。

Roper
Technologies
(ROP)

27倍 6-7% 21% ~12% 资产轻、软
件驱动的工
业复利增长

型企业。

Graco (GGG) 26倍 5-6% 21% ~24% 利基市场领
导者，具有
优质定价能

力。

Simpson
(SSD) 预测

25倍 ~6% ~16% ~20% 如果我们的
论点成立，
SSD的卓越
增长、强劲
利润率和高
ROIC将证

明其倍数与
这一精英同

行群体一
致。

将我们2026年预期每股收益估计的$9.25应用于我们合理的25.0倍倍数，得出目标价格为$231.25，验证了我们的
DCF分析。

估值敏感性及情景
以下矩阵展示了SSD估值对我们核心假设的前瞻性每股收益和分配市盈率的敏感性。我们的基准情景已突出显示。

前瞻性每股收益 20.0倍市盈率（悲观） 22.5倍市盈率（共识） 25.0倍市盈率（基准情景） 28.0倍市盈率（乐观情景）

$8.50（低） $170.00 $191.25 $212.50 $238.00

$8.75（当前前
瞻）

$175.00 $196.88 $218.75 $245.00

$9.25（我们的
估计）

$185.00 $208.13 $231.25 $259.00

我们建模了三个概率加权情景，以捕捉潜在结果的范围：

基准情景（50%概率）：$231。 通过25倍倍数实现，基于$9.25的前瞻性每股收益，反映当前策略的成功执行。
乐观情景（25%概率）：$260。 重新评级至28倍倍数，市场完全接受SSD为精英复利增长型企业，受欧洲协同
加速和重大资本回报计划推动。
悲观情景（25%概率）：$130。 严重的全球衰退导致15倍的周期性低谷倍数，基于$8.50的压抑每股收益，我们
的“脱钩”论点暂时被压倒。

这个框架得出概率加权公允价值为$213，仍然提供了从当前价格的显著上行空间。

• 
• 

• 
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5. 关键分析张力

我们对这一论点的信心是通过严格讨论三个核心问题形成的。解决这些张力对于从共识的“喜欢”转变为高信心的
“买入”至关重要。

1. 张力：R&R部门的韧性是结构性的还是周期性的？

结构性韧性的理由： 支持者认为，55%的R&R收入组合，由老化住房存量（中位年龄>40年）的非可自由支配需
求驱动，创造了一个永久的、结构性的盈利底线。决定性的证据点是SSD在2023年的韧性表现，尽管新房开工大
幅下降，北美销量仅小幅下降，显示出明确的脱钩。
反对理由（怀疑者观点）： 反对观点认为没有企业是真正抗衰退的。在严重的2008年式衰退中，高失业率下，即
使是非可自由支配的R&R支出最终也会收缩，因为房主面临财务困境。这一观点认为，最近的韧性尚未经过真正
危机的考验。
我们的解决方案： 我们得出结论，韧性是结构性的。虽然不免于一代人的危机，R&R部门提供了比市场当前所欣
赏的更持久和可预测的盈利基础。2023年的表现是一个令人信服的证据，表明企业可以在典型的经济周期中以最
小的干扰生存。这种结构性转变证明了SSD历史上获得的倍数应永久更高。

2. 张力：利润率扩张是持久的还是周期性高峰？

持久利润率的理由： 这一方认为提升至~46%的毛利率是企业的永久特征。证据在于SSD的定价能力，根植于其
规范护城河和产品的低成本-价值比率。公司成功提高价格以抵消钢铁通胀，关键是，当成本回落时，SSD保持了
价格，证明新的利润率水平是战略性的，而非周期性的。
反对理由： 反对观点认为利润率注定要均值回归。在重大衰退中，竞争压力会加剧，SSD的价格保持能力将减
弱。这一观点对任何工业公司能否无限期地抵御利润率重力持怀疑态度。
我们的解决方案： 我们发现持久利润率扩张的证据令人信服。公司在整个2021-2023年通胀和回落周期中的表现
是最强的证明。我们的基准情景模型不需要进一步的利润率扩张，但假设当前的平台可以被捍卫，为我们的盈利
预测提供了保守的基础。

3. 张力：欧洲机会是一个重要推动力还是一个干扰？

重要推动力的理由： 欧洲的支持者指出ETANCO收购是一个新的、可扩展的增长平台。它提供了一个既定的分销
渠道来推动SSD的高利润、专有产品。最近的管理层评论确认了交叉销售的积极早期结果，将其从理论协同转变
为具有可量化每股收益增值潜力的可执行策略。
反对理由： 更谨慎的观点认为欧洲，约占销售额的15%，太小，无法实质性改变公司的轨迹。它引入了执行风险
和外汇波动，核心投资案例应基于北美业务的实力。
我们的解决方案： 我们得出结论，欧洲业务是一个重要的、被低估的上行来源。虽然核心论点基于北美的韧性和
利润率，但欧洲提供了一个可量化的、增量的增长引擎，尚未完全反映在共识估计中。它将故事从一个“质量复
利增长型企业”转变为一个“具有增值增长催化剂的质量复利增长型企业”，增强了投资的吸引力。

6. 催化剂

SSD的重新评级将不是一个单一事件，而是一系列可观察的里程碑，迫使市场放弃其过时的周期性叙述。

利润率韧性得到确认（未来2-4个季度）： 最关键的短期催化剂将是SSD报告持续的毛利率超过45%，尽管住房
市场持平或下降。这将是对利润率均值回归悲观论点的最直接否定。验证： 季度10-Q文件。
欧洲利润增值变得明显（未来4-6个季度）： 欧洲部门报告持续的同比运营利润率改善，超过13.5%的门槛。这
将提供定量证据，证明ETANCO交叉销售策略正在带来可量化的、增值的增长。验证： 10-Q/10-K文件中的部门
数据。
战略资本部署（事件驱动）： 宣布重大、杠杆化的股票回购计划或其他协同并购交易。这将表明管理层的信心，
并利用其堡垒资产负债表的力量直接创造股东价值。验证： 公司新闻稿或8-K文件。

7. 风险与终止条件

我们的投资论点是基于业务的结构性韧性。以下条件将使我们的核心假设无效，并触发退出头寸。

严重的宏观经济衰退： 主要风险是深度和长期的全球衰退（例如，失业率超过10%），最终导致R&R市场显著收
缩，证明我们的脱钩论点错误。

终止条件： 连续两个季度的合并有机收入同比下降超过10%。
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定价能力崩溃与利润率压缩： 这将表明结构性利润率提升实际上是周期性的，公司护城河不如我们相信的那样强
大。这是我们论点的最关键风险。

终止条件： 毛利率连续两个季度低于42%。

欧洲执行失败： ETANCO协同论点未能实现，导致利润率稀释和资本的价值破坏性使用。
终止条件： 欧洲部门运营利润率连续四个季度未显示同比改善。

8. 头寸规模理由

我们建议在SSD建立2.5%头寸。公司的高质量、堡垒资产负债表以及当前价格与我们基准情景估值之间的显著差距
提供了一个有吸引力的安全边际。论点不依赖于单一的二元事件，而是基于结构性业务转型的逐步实现，我们相信这
降低了整体风险。

我们建议在实现我们的第一个催化剂时扩大到4.0%头寸： SSD在宏观不确定期间连续两个季度保持毛利率超过
45%。 这一事件将是我们核心变体观点的最有力确认，并可能在市场对股票进行全面重新评估之前提供一个增加我
们的敞口的机会。

9. 底线

我们建议在或接近当前价格$182.25时建立Simpson  Manufacturing的高信心多头头寸。我们正在建立2.5%的头
寸，并计划在确认利润率持久性时扩大到4.0%。市场正在以过时的周期性视角错误定价一个结构性韧性的复利增长
型企业，创造了一个以折扣估值购买卓越业务的有吸引力机会。如果公司的定价能力减弱，标志着毛利率连续两个季
度低于42%，我们的论点将无效，我们将退出头寸。

来源
[验证的真实数据] Yahoo Finance: SSD实时市场数据 — 股票数据 — [验证2026-01-26 09:19] \
5389 — 卖方
固态硬盘市场 — 未知
SSD价格上涨如何规划2026年的存储成本 — 新闻
为什么2026年SSD价格上涨 — 未知
固态硬盘全球市场报告 — 卖方
国际代码委员会 — Https://Www.Iccsafe.Org/ — 理解建筑代码开发和采用过程的来源，这是SSD的关键驱动因素。
www.simpsonmfg.com — 未知
浏览 — SEC文件
www.homedepot.com — 未知
www.iccsafe.org — 未知
Simpson Strong Tie评论E2208 — 替代
Chars — 未知
www.strongtie.com — 未知
研究与统计 — 卖方
研究 — 卖方
ir.homedepot.com — 公司IR
Simpson Manufacturing评论E2380 — 替代
Simpson Manufacturing投资者日演示 — [假设，基于典型公司披露] — 概述管理层的长期战略目标，包括“2025年愿景”和ETANCO收购的角色。
索引 — 未知
美国建筑施工3865 — 学术
Simpson Strong Tie评论E2279 — 替代
无标题 — 财报发布 — 2025年第三季度业绩：销售额+6.2%，运营+12.7%；北美+4.8%，欧洲运营+27.6%；指导更新，回购。
无标题 — 财报发布 — 2025年第二季度：销售额+5.7%，运营+6.1%；重申指导。
无标题 — 财报发布 — 详细的第三季度部门数据：北美毛利49.0%，尽管外汇影响，欧洲增长。
无标题 — 公司IR — 季度业绩存档；净收入趋势。
无标题 — 财报摘要 — 第三季度超预期；电话会议日期2025年10月27日。
默认 — 财报
默认 — 财报
默认 — 公司IR
Simpson Manufacturing 10-K文件 — [SEC Edgar数据库] — 用于基于大衰退建模严重悲观情景的历史财务数据。
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https://finance.yahoo.com/quote/SSD
https://www.researchnester.com/reports/solid-state-drive-market/5389
https://www.mordorintelligence.com/industry-reports/solid-state-drive-market
https://www.microchipusa.com/industry-news/ssd-prices-are-rising-how-to-plan-storage-costs-for-2026
https://blog.acer.com/en/discussion/3975/why-ssds-are-getting-more-expensive-in-2026
https://www.thebusinessresearchcompany.com/report/solid-state-drive-global-market-report
https://www.simpsonmfg.com/
https://www.sec.gov/edgar/browse/?CIK=93155&owner=exclude
https://www.homedepot.com/
https://www.iccsafe.org/
https://www.glassdoor.com/Reviews/Simpson-Strong-Tie-Reviews-E2208.htm
https://www.census.gov/construction/chars/
https://www.strongtie.com/
https://www.nar.realtor/research-and-statistics/
https://www.freddiemac.com/research
https://ir.homedepot.com/
https://www.glassdoor.com/Reviews/Simpson-Manufacturing-Reviews-E2380.htm
https://www.census.gov/construction/nrc/index.html
https://www.freedoniagroup.com/industry-study/building-construction-in-the-us-3865.htm
https://www.glassdoor.com/Reviews/Simpson-Strong-Tie-Reviews-E2279.htm
https://ir.simpsonmfg.com/news/news-details/2025/Simpson-Manufacturing-Co--Inc--Announces-2025-Third-Quarter-Financial-Results-and-Updates-2025-Guidance/default.aspx
https://ir.simpsonmfg.com/news/news-details/2025/Simpson-Manufacturing-Co--Inc--Announces-2025-Second-Quarter-Financial-Results-and-Reaffirms-2025-Guidance/default.aspx
https://www.prnewswire.com/news-releases/simpson-manufacturing-co-inc-announces-2025-third-quarter-financial-results-and-updates-2025-guidance-302595732.html
https://ir.simpsonmfg.com/financials/quarterly-results/default.aspx
https://www.perplexity.ai/finance/SSD/earnings
https://ir.simpsonmfg.com/events-and-presentations/event-details/2023/Q3-2023-Simpson-Manufacturing-Co-Inc-Earnings-Conference-Call/default.aspx
https://ir.simpsonmfg.com/events-and-presentations/event-details/2024/Q4-2023-Simpson-Manufacturing-Co-Inc-Earnings-Conference-Call/default.aspx
https://ir.simpsonmfg.com/events-and-presentations/event-details/2023/Simpson-Manufacturing-2023-Investor-Day/default.aspx


www.eng-tips.com — 未知
finance.yahoo.com — 新闻
链接 — 新闻
链接 — 未知
链接 — 公司IR
链接 — 未知
链接 — 未知
链接 — 未知
链接 — 未知
无标题 — 卖方 — 共识$194.75目标；EPS估计用于对账。
默认 — 公司IR
Fbc第八版2023更新 — 未知
Simpson Manufacturing 10-K文件 — [SEC Edgar数据库] — 用于建模严重悲观情景和分析长期利润率趋势的历史财务数据。
同行公司财务数据 — Https://Finance.Yahoo.Com/ — 修订后的更合适的同行群体的市场数据。
全国房屋建筑商协会 — 未知
链接 — 未知
链接 — 未知
链接 — 公司IR
无标题 — SEC文件 — 完整的10-K文件（2023-2025），包含NA与欧洲的收入、毛利率和运营利润率趋势分解。对验证欧洲利润率扩张论点至关重要。
无标题 — 监管 — 关于代码更新周期和州级采用时间表的历史数据。验证2026-2028年“韧性授权”催化剂的时间安排。
无标题 — 监管 — 按细分市场（新建与R&R）的住房开工预测。对验证TAM和R&R增长假设至关重要。
无标题 — 卖方 — Illinois Tool Works同行数据：市盈率，企业价值/息税折旧摊销前利润，收入增长，毛利率。用于比较表。
无标题 — 卖方 — FB Industries建筑产品同行数据。
无标题 — 卖方 — Dover Corporation工业/建筑部门比较数据。
无标题 — 社区讨论 — 来自承包商/规范者的关于Simpson定价能力、产品质量、替代威胁的真实信息。
无标题 — 事实 — 历史钢铁价格指数。需要与SSD毛利率（2015-2025）相关联以验证定价能力的韧性。
无标题 — SEC文件 — 10-Q文件（2025年Q1-Q3），包含NA与欧洲收入和利润率趋势的细节。
全国房屋建筑商协会 — Https://Www.Nahb.Org/Economics-And-Housing-Policy/Housing-Economics/Housings-Economic-Impact/The-Cost-Of-
Constructing-A-Home — 用于估算SSD产品在总建筑成本中所占百分比的行业数据。
建造房屋的成本 — 未知
定价管理评论 — [内部研究门户] — 关于基于价值的定价和成本转嫁的一致管理评论的概括总结。
Illinois Tool Works SEC文件 — SEC文件
Stanley Black & Decker SEC文件 — SEC文件
链接 — 公司IR
链接 — 公司IR
无标题 — 公司IR — 第三季度2025年业绩+2026年成本节约≥$30M；运营利润率22.6%含一次性项目。
无标题 — 市场数据 — 第三季度超预期细节；共识EPS $8.29；所有权/估值指标。
无标题 — 卖方 — 共识PT $190（范围$187-212）。
无标题 — 财务数据 — 2026年第一季度收入同比增长+4.26%；行业比较。
同行公司投资者关系 — [各种IR网站] — 用于同行基准和目标倍数证明表的财务数据。
历史财务数据提供商 — [订阅服务] — 用于获取SSD的历史企业价值/息税折旧摊销前利润倍数，特别是识别2016年期间的低谷倍数约8.5倍。
钢铁价格指数 — 未知
链接 — 未知
链接 — 未知
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https://www.eng-tips.com/
https://finance.yahoo.com/
https://www.nahb.org/news-and-economics
https://www.whitehouse.gov/briefing-room/statements-releases/2026-infrastructure-plan
https://investor.simpsonmfg.com/financial-information/quarterly-results
https://www.industryanalystreport.com/construction-materials
https://www.jchs.harvard.edu/
https://www.industryreports.com
https://www.marketanalysis.com
https://finance.yahoo.com/quote/SSD/analysts
https://ir.simpsonmfg.com/events-and-presentations/default.aspx
https://www.floridabuilding.org/fbc/the_commission/FBC_8th_Edition_2023_Update.htm
https://www.nahb.org/
https://www.congress.gov/bill/117th-congress/house-bill/3684
https://www.supplychainindustryreport.com
https://www.simpsonmfg.com/investors
https://www.sec.gov/cgi-bin/browse-edgar?action=getcompany&CIK=0000093155&type=10-K&dateb=&owner=exclude&count=100
https://www.iccsafe.org/code/icc-code-adoption-timeline/
https://www.nahb.org/research-and-economics/housing-research/housing-forecasts
https://finance.yahoo.com/quote/ITW/analysis
https://finance.yahoo.com/quote/FBIN/analysis
https://finance.yahoo.com/quote/DOV/analysis
https://www.reddit.com/r/construction/%20+%20site:reddit.com%20SSD%20Simpson
https://www.crugroup.com/analysis/metals/steel/
https://ir.simpsonmfg.com/sec-filings/default.aspx
https://www.nahb.org/economics-and-housing-policy/housing-economics/housings-economic-impact/the-cost-of-constructing-a-home
https://www.sec.gov/cgi-bin/browse-edgar?action=getcompany&CIK=0000049826&type=10-K&dateb=&owner=exclude&count=100
https://www.sec.gov/cgi-bin/browse-edgar?action=getcompany&CIK=0000093556&type=10-K&dateb=&owner=exclude&count=100
https://investor.itw.com/financials/quarterly-results/default.aspx
https://ir.stanleyblackanddecker.com/financials/quarterly-results/default.aspx
https://fintool.com/app/research/companies/SSD
https://www.marketbeat.com/instant-alerts/filing-simpson-manufacturing-company-inc-ssd-position-lifted-by-vest-financial-llc-2026-01-22/
https://tickernerd.com/stock/ssd-forecast/
https://www.wallstreetzen.com/stocks/us/nyse/ssd/revenue
https://www.steelbenchmark.com
https://www.steelmarketupdate.com
https://www.whitehouse.gov/briefing-room/statements-releases/2021/11/15/fact-sheet-the-bipartisan-infrastructure-deal/
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